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Arsberetning ... regnskabséret 2011 - 2012

Introduktion

Hermed foreligger bestyrelsens beretning
for Skovdyrkerforeningen Vestjylland for
perioden 1. juli 2010 til 30. juni 2011.

Beretningen sammenfatter et ar, hvor im-
plementering af ny struktur og strategi ba-
de i De Danske Skovdyrkerforeninger og
hjemme i Vestjylland har vaeret de mest
markante overskrifter. Disse landvindinger
er sket i fuldt lgb i et travlt driftsar, med
gode traepriser som en vasentlig drivkraft.

Laes om aret for de vestjyske skovdyrkere —
begrebet omfatter bade forening, medar-
bejdere og medlemmer - og mad velforbe-
redt op pa generalforsamling i din Skovdyr-
kerforening - et af de fa steder, hvor det
fortsat er skovejerne, der bestemmer!

Pa bestyrelsens vegne,
Per Kamp, formand

Medlemsudvikling

Skovdyrkernes forretningsmodel er baseret
pa, at langt de fleste af vore skovkunder
melder sig ind i foreningen.

Dermed bliver medlemsudviklingen en god
indikator for foreningens konkurrencedyg-
tighed og medlemmernes tilfredshed. Det
er derfor en naturlig del af foreningens
strategi, at vi gnsker en fortsat veekst. Vi
folger udviklingen teet og som det fremgar
nedenfor, kan vi igen i ar med tilfredshed
konstatere fremgang bade pa medlemsan-
tal og medlemsareal.

Pr. 30. juni 2011 har foreningen saledes
492 aktive medlemmer med 15.060 ha
skov.

Det er vard at understrege, at ogsa ikke-
medlemmer er velkomne som kunder, hvil-
ket vi oplever i stigende omfang i forbin-
delse med blandt andet laeplantning.

Medlemsudvikling
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Réddgivning

Den individuelle, skovbrugsfaglige radgiv-
ning er foreningens vaesentligste eksistens-
berettigelse.

Den vaesentligste del af radgivningen leve-
res i form af konsulentbesgg pa ejendom-
men. Foreningens faglige personale har
gennemfaert 355 konsulentbesgg svarende
til, at omkring 70% af medlemmerne er be-
sggt. Opgjort pa areal er mere end 80% af
medlemsarealet bespgt. Dermed opfylder
radgivningsaktiviteten bestyrelsens mal-
saetning.

Vi har i det forlgbne ar tillige fortsat ud-
bygningen af vore rddgivningsprodukter,
saledes, at vi nu har skreeddersyede pro-
duktpakker for de fleste forretningsomra-
der:

Handel med skov— og naturejendomme

Sterre plantagekunder

Skovrejsning
Juletraeer

Pyntegrgnt

Jagt- og vildt
e Energipil
e Energipoppel

Produktpakkerne kombinerer en veldefine-
ret ydelse med en veldefineret pris og ger
det muligt at supplere den lgbende drifts-
radgiving med ekstra slagkraft inden for et
bestemt omrade, sdledes at vi kan ramme
behovene hos bdde nye og eksisterende
medlemmer meget praecist.

Endelig er udarbejdelse af grgnne drifts-
planer er et stort og vigtigt omrade for ba-
de medlemmer og forening. Desverre er
tilskudsordningen ophert og i lgbet af den
kommende tid far vi lavet de sidste af de
planer, der er i ordre.

Videntjenesten

Skovdyrkernes videntjeneste har faet et
markant lgft. | forbindelse med den nye
struktur i Skovdyrkerforeningerne har vi
hgstet stordriftsfordele ved at samle udgi-
velsen af de lokale ‘Skovdyrker-Nyt” til et
feelles landsdaekkende blad “Skovdyrkeren”.
Flere centrale redaktionelle ressourcer
kombineret med faste lokalsider har resul-
teret i et lzesevenligt blad med bade gode
faglige artikler og lokal genkendelighed.

Det faelles medlemsblad ’Skovdyrkeren’ med en
kombination af fagligt og lokalt stof er blevet
godt modtaget af medlemmerne.

Radgivningstjenesten pa internettet om-
fatter som hidtil bade vores lokale hjem-
meside www.skovdyrkerne.dk/vest og ikke
mindst www.dyrkningsaktuelt.dk, der inde-
holder Igbende opdateret faglig viden om
iser juletreer og pyntegregnt.

Udfordring til juletraesprodu-
center: Kan | finde pa noget

relevant, der ikke star pa
www.dyrkningsaktuelt.dk?




Arrangementer

Udover “de sadvanlige markvandringer og
sorteringsmader” for juletraeer og pynte-
gront, har vi i dr atholdt tre storre med-
lemsarrangementer:

“Lav din egen energi’

Serdeles velbesggt aften arrangeret i fael-
lesskab med Heden og Fjordens Land-
brugscenter. Vores bidrag til aftenen var
indlzeg om flerarige energiafgrader - dyrk-
ningsforhold og gkonomi for bade pil og
poppel blev gennemgdet.

"Pa den grenne gren — tema om klippe-
grent’

| en tid hvor juletreeerne stjeeler det meste
af opmaerksomheden, besluttede Skovdyr-
kerne at undersgge dyrkning, skonomi og
marked for klippegrgnt.

Den indsamlede viden blev kommunikeret i
medlemsblad og pad en sarlig temaaften
om klippegrgnt. Deltagerne pa temaafte-

nen kunne hgre om det europziske pyn-
tegrgntsmarked, gkonomi og produktions-
forhold i nobilis og forventninger til bran-
chens fremtid.

“Liebes Plantage - jagt, vildt og natur i
seerklasse’

Omkring 70 deltagere oplevede en smuk
sommeraften i juni jagt- og vildtplejen i
Ajstrup og Liebe Plantage.

Deltagerne blev transporteret i dbne vogne
imellem de forskellige stop i skoven. Resul-
taterne af en meget struktureret indsats,
som kombineret med stor handlekraft gen-
nem de senere ar har forvandlet ejendom-
men fra stormskadet plantage til yderst
velpasset liebhaveri — hvor alle de forskelli-
ge elementer i den vildtvenlige skov er
med.

Arrangementer der omhandler samspillet mellem skoven, jagten og naturen har altid medlem-
mernes interesse. Turen til Liebes Plantage satte trumf pd og demonstrerede alle elementer i
den vildtvenlige skov i storformat - og meget haj standard!
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Markedet for skovens produkter

Mens forbrugerne har holdt vejret og kon-
Jjunkturbarometeret stadig star pa ‘krise” i
mange brancher, har vi i skovbruget haft
en lille helle. hvor vi ma indremme, at - det
gar ikke sd ringe. Perioden har budt pd god
efterspargsel efter skovens produkter og
der har vaeret fuld afsetning og gunstige
priser pd bade ratra, flis og juletraer.

Flismarkedet

Flis er det vigtigste effekt i plantageskov-
bruget. | de fleste bevoksninger er det ikke
flis, der er slutmdlet og det er vigtigt, at vi
sa snart dimension og kvalitet er til det, af-
legger gavntre. Men undervejs i bevoks-
ningens liv byder flisen pa en lang rekke
markante fordele:

e Man kan tage sma dimensioner ud tid-
ligere end i noget andet effekt - og
dermed passe sin skov med rettidig
tynding,

o Flis medtager alle traearter og dimensi-
oner, hvilket ikke mindst er vigtigt i
forbindelse med pasningen af de man-
ge blandingsbevoksninger, der er lavet
de sidste 20 ar, og som nu star for tyn-
ding

o | forbindelse med flisprojekter far man
ryddet op og haster en stgrre totalmas-
se end ved aflegning af rundtree.

P& den baggrund er det oplagt, at en ef-
fektiv flishandtering i alle vaerdikadens led
er ngglen til pasning af skovene i Vestjyl-
land. En optimering af en effektiv og billig
verdikaede uden overflgdige led har vaeret
vores fokus i en lengere arrekke og vi
konstaterer i dag, at vi er blandt de aller-
mest konkurrencedygtige akterer pd omra-
det - maske i virkeligheden det benchmark,
der er med til at treekke bundlinien i sko-
ven op.

Markedsmaessigt har flisen, som det frem-
gar af grafikken pd naste side, haft god
medvind i den forlgbne periode.

Pa eftersporgselssiden har dret veeret pre-
get af en hard vinter. Det giver i sagens
natur et godt aftraek, nar forbrugerne skru-
er op for varmen - men mindst ligesa vig-
tigt er det, at varmeveaerkerne oplever for-
skellen pa de starre, driftsikre leverandgrer,
der bdde har veldimensionerede vinterlagre
og forskellige strenge at spille pa - og mere
opportunistiske leverandgrer, der nok er
friske med prisen, men alligevel ender med
at komme til kort, nar en lang vinter traek-
ker sem ud. | vinterens lgb er der saledes
ryddet op i bade flisen og blandt leveran-
dererne.

Samtidig med en god, hard vinter er for-
bruget i Midt- og Vestjylland blevet ud-
bygget med nye flisveerker i Sdr. Omme,
Brande og Give. Forbruget pa disse varker
slar igennem i Igbet af varmedret 2011-
2012.

Pd wdbudssiden har det store flow af
rundtre haft betydning, fordi bundlinien
projekter med mellemdimensioneret tre er
tippet “fra flis til rundtrae” iseer pa grund af
de gode priser pa cellulosetrz, hvilket re-
ducerer udbuddet af “den tykke del af fli-
sen’.

Dermed har scenen veeret sat til prisfor-
handlinger i skovens faver. Det har veeret
en proces, der har omfattet langvarige og
seje forhandlinger om bdde pris, mangde
og andre kontraktforhold. Men i sidste en-
de har det logiske resultat veeret, at flispri-
serne til den kommende saeson har faet et
maerkbart lgft.

Med de nye priser er der udsigt til, at
bundlinien for flisprojekter typisk forbedres
med ca. 8 kr/rm flis til skovejerne.



Prisudviklingen for flis ab varmeveerk. ‘Bumpet’ i 2008 skyldes dels et apsparet moment;
prisen burde veere steget mere i perioden 2005-2007 men blev holdt nede af 2005-
stormfaldet, dels den efterfolgende finanskrise. Men nu peger kurven opad igen!

Ratreemarkedet

Réatreemarkedet har kert i fulde omdrejnin-
ger i det forlgbne ar. Der har veret fuld
afs@tning og priserne har veret stabile -
med en lille pil opad til emballage- og cel-
lulosetreet.

Hos Skovdyrkerne har vi fert konjunktur-
hugst og udnyttet de gode priser til at
gennemfere relevante tyndinger og afdrif-
ter i ®ldre bevoksninger. Aktivitetsniveau-
et har vaeret hejt og der er landet mange
gode projekter, med en solid bundlinie til
skoven.

De fornuftige priser pa produkterne - og
det faktum, at der ikke lengere er tilskud
til levtreeplantning - har betydet, at vi igen
har oplevet et fokus pa treproduktion i
treartsvalget, hvor der igen plantes regu-
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lzere bevoksninger med redgran, sitkagran
og leerk. Nar blot man samtidig sikrer den
forngdne skovstruktur og stabilitet, er det
en yderst fornuftig strategi: der er langsig-
tet brug for mere tre i den globale traeba-
lance og selv om produktionen stadig ikke
kan forrente investeringer i skovbrug her-
hjemme, er vigtigt at fastholde en kerne af
verdiproduktion i plantagerne - det sikrer
de kommende artiers handlefrihed!

“...der er langsigtet brug for
mere tree i den globale traeba-

lance ... det er vigtigt at fa-
steholde en kerne af vaerdi-
produktion i plantagerne”




Selv om skovene er lokale, er tremarkedet
i dag komplet globaliseret og meget kon-
junkturfglsomt. Derfor har vi ogsad nogen
rynker i panden, nar vi konstaterer, at det
ikke er lykkedes den danske traeindustri at
tjene penge de seneste ar og at
‘gaeldskrisen” truer med at udvikle sig til
recession i store dele af verden.

Internationale konjunkturer udger et noget
starre svinghjul, end vi kan pavirke fra
Skovdyrkerforeningens side, men som vi
vurderer situationen, er muligheden for
yderligere prisstigninger langt mindre end
risikoen for markante prisfald.

P& den baggrund er det derfor vores hold-
ning, at skovejere, der vil udvise rettidig
omhu, her i efterdret snarest ber gennem-
fore de skovninger, der er pa tegnebreettet
- og som i gvrigt er fagligt fornuftige.

Juletraesmarkedet

Juletreesmarkedet  fortsatte sin optur i
2010, hvor leverandarerne igen oplevede,
at et sultent marked fordajede markante
prisstigninger.

Med afset i den staerke salgsorganisation i
det felles salgsselskab, GreenProduct,
kunne vi tilbyde sardeles attraktive priser i
indkebsmarkedet og vi oplevede bade en
god tilslutning fra faste leverandgrer og en
stigende lokal markedsandel i form af eks-
terne opkab.

Vi kunne dog ikke kompensere for ned-
gangen i den fysiske produktion og vi kun-
ne for 5. ar i treek notere faerre solgte tree-
er. | kraft af prisstigninger, en effektiv logi-
stik og en ret smertefri sasonafvikling
uden starre reklamationer og tab ... havde
foreningen dog en god og budgetsvarende
saeson.

Det store spergsmal er naturligvis - hvad
med fremtiden?

Pa den korte bane kan det allerede nu
konstateres, at sason 2011 nok skal holde
vand; vi oplever prisstigninger som klart
overstiger forventningen om, at ‘vi nu var
kommet til det flade stykke’. Sa der er
mangel pa treeer - i det mindste én sason
mere - og producenterne har udsigt til
endnu et rekordar!

Som tilfeeldet har vaeret de senere ar er der
hos vore kunder stor bekymring for, om de
stigende priser rammer overgraensen for,
hvad forbrugeren er villig til at betale.
Denne bekymring er velbegrundet - vi ser
meget ngdigt at forbrugeren i stedet kaber
et kinesisk plastiktre! - men trumfes alli-
gevel ubgnhearligt af balancen mellem ud-
buds og efterspargsel.

Hvordan det ser ud efter 2011 er langt
mere grumset. Vi ved, at der er meget sto-
re kulturer pa vej flere steder i Europa, som
vil komme til at pavirke udbuddet meget
markant, nar de rammer markedet. Bedgmt
pa indikatorerne i det nuvaerende marked -
bla. tilgangen af mindre- og mellemstore
treeer - skal vi dog pa den anden side af
2012 far balancen tipper.

“Vokser pengene pd treeerne?” spurgte vi i
sidste ars beretning. Svaret er ... det gjorde
de i 2010 og det gor de stadig i 2011/




Pyntegrentsmarkedet

Modsat juletreesproducenterne, har pynte-
grentproducenterne veeret pa én lang gli-
debane de sidste 10 ar, hvor bade pris og
afsetningssikkerhed er blevet forringet.

Ogsa i de forlgbne dr, har der veeret en god
driftsekonomi i at klippe pa eksisterende
bevoksninger - men ud fra en investerings-
betragtning, har tilskyndelsen til at lave
nye kulturanlaeg veeret lille.

Pad denne baggrund er der kun i meget
begraenset omfang investeret i nobilis de
senere dr - og nu begynder det at kunne
maerkes. Der sker en vis udfasning af gamle
bevoksninger - isaer nar trepriserne er go-
de - og ndr der ikke plantes i den anden
ende, har det to konsekvenser:

e Produktionsarealet reduceres

e Der sker en forskydning i aldersklasse-
fordelingen

| praksis kan vi allerede maerke fraveeret af
sterre arealer med ung nobilis i indvaekst til
produktion - og det er samtidig de arealer,
der bade yder mest, er lettest omsattelige
og lettest at klippe.

P& den baggrund har vi i foraret 2011 lavet
en analyse af klippegrentmarkedet og her-
under lavet en fremskrivning af det danske
pyntegrentsareal frem til 2021.

Konklusionen er, at produktionsarealet i
perioden reduceres fra 11.500 ha til 10.400
ha. Det lyder umiddelbart som et beske-
dent fald - men kombineret med en for-
skydning af aldersklassefordelingen redu-
ceres den adrlige produktion fra et niveau
pa omkring 30.000 tons til omkring 20.000
tons. Dertil kommer en @ndring af produk-
tionens sammensatning i retning af de
®ldre, mere stive varer, som for det farste
ikke er sd efterspurgte - for det andet er
mere bekostelige at haste.

Efterspargslen efter nobilis har i en arraek-
ke veeret svagt faldende og eksporten lig-
ger i gjeblikket pa et niveau pa omkring
30.000 tons.

Vurderes det samlede billede er det vores
opfattelse, at:

e Efterspargslen vil nok falde yderligere -
men ikke sda meget og sa hurtigt som
udbuddet.

e Inden for de kommende 10 ar vil opsta
et hul i produktionen pa omkring 5.000
tons om dret - svarende til omkring
1.250 ha.

Markedsmaessigt er der derfor anledning til
igen at se pa investeringsgkonomien i no-
bilis.

Det har vi gjort og konklusionen er, at pa
egnede lokaliteter inden for skovgeerdet
giver fornyet tilplantning af nobilis god
driftsekonomisk mening. Kulturanlaeggene
skal opfylde nogle minimumskrav:

e Der skal en vis skala til - mindst 4-5 ha
pa ejendomsniveau og ikke i for sma og
opsplittede enheder.

e Kulturerne skal anlegges intensivt og
rationelt - vi anbefaler stedrydning.

Nobilis i produktionsdygtige alderskiasser
forudses at blive en mangelvare i de kom-
mende 4.



Foreningens strategi, organisation og drift

Strategi

| beretningsaret lagde vi sidste hand pa en
strategiproces, der bygger bro mellem
Skovdyrkernes falles vardigrundlag, missi-
on og vision - og vores lokale perspektiv
pa bade foreningen og forretning.

Resultatet ‘Det handler om balance” er en
grundig og omfattende strategi, der bade
behandler helheden og gar i dybden med
centrale forretnings- og funktionsomrader.

‘Det handler om balance” er bade referen-
ceramme og platform for det mere prakti-
ske, driftsbetonede afsat for arbejdet i
Skovdyrkerne Vestjylland i perioden frem
til 2015.

Det kritiske punkt for enhver strategi er -
om den omsaettes til virkelighed. Ellers gar
den ingen gavn! Bestyrelse og ledelse har i
processen haft meget steerkt fokus pa det-
te punkt og der udviklet et rapporterings-
og implementeringsvarktej
‘Balancepunktet” der skal bidrage til at
sikre denne kritiske del af strategiarbejdet.

En del af balancepunktet er ‘et trafiklys’
der giver et hurtigt situationsoverblik over
de forskellige forretningsomrader. Besty-
relsen konstaterer med tilfredshed, at der
ikke er rede lamper, der lyser, og at vi er i
god drift - men ogsa, at vi ikke har sat am-
bitionsniveauet sa lavt, at hele tavlen er
gron!

Bestyrelsen falger den lgbende implemen-
tering ganske taet med kvartalsvis rappor-
tering, og vi noterer med tilfredshed, at
udrulningen er i fuld gang, og at vi omsaet-
ter strategien i konkrete beslutninger.

"Det handler om balance” - mellem med/em-
mer, forening og medarbejdere ... og det
handler om at omseette strategi til virkelig-
hed!

Organisation

| sidste beretningsar tog vi det farste skridt
i retning af en ny organisationsmodel med
indfgrelsen af TeamSyd og ansettelsen af
skovfoged Jacob Husted Christensen som
TeamChef.

| foraret 2011 tog vi det logiske neeste
skridt og etablerede TeamNord. Her be-
mandede vi stillingen som TeamChef med
et kendt ansigt - skovfoged Bo Trads Si-
monsen vendte hjem til stillingen efter et
par ar pa andre graesgange.

Det er vores klare opfattelse, at medlem-
merne har taget godt imod den nye orga-
nisation - som bdde giver mere slagkraft og
stabilitet.

| det administrative Team, har vi sagt farvel
til /nga Thyme, som er gaet pa efterlen ef
ter en trofast indsats i en arrekke, og i
stedet ansat Gitte Birck Jensen som regn-
skabsmedarbejder.



@konomi

Det har veeret et travilt driftsar med hgj
aktivitet pa naesten alle omrader. Det kan
afleeses i en markant fremgang i omsazet-
ningen, og da den forretningsmaessige af-
vikling har samtidig veeret tilfredsstillende,
aflejres der et resultat pd 716.750 kr efter
skat pa bundlinien.

| lyset af omseetning, marked og risiko,
anser bestyrelsen resultatet for at veaere
tilfredsstillende.

Resultatet er overfert til egenkapitalen,
som herefter er 7.454.711 kr. Det er efter-
handen en ganske solid kapital, som er
med til at gere foreningen til en trovaerdig
handelspartner og til at sikre handlekraft,
men endnu ikke helt i overensstemmelse
med bestyrelsens konsolideringsmal.

Bestyrelsen har i beretningsaret haft stort
fokus pa foreningens kapitalforvaltning -
risk management er ikke en by i Rusland
med de nuverende forhold i finansverde-
nen - og har lavet en serlig strategi herfor,
med udgangspunkt i stor risikoaversion.

Pa den fremadrettede bane forventes fort-
sat hgj aktivitet i det kommende driftsar;
der er god inerti i en del af forretningsom-
raderne og vi har ogsa dyrket nye forret-
ningsomrdder op - fx kollektiv lzeplantning.

Udfordringen for ledelsen bliver at balan-
cere den efterhanden store organisation
med aktiviteten derude i skove og planta-
ger - i fuld overensstemmelse med vores
vardigrundlag om, at aktiviteterne skal ske
med udgangspunkt i skovejernes interes-
ser.

Det er en opgave vi fokuserer meget mal-
rettet pa - og vi har lgsningen klar: Det
handler om balance!
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Laeplantning har veekstpotentiale - dels fordi
konkurrencen traditionelt har veeret begraen-
set, dels fordi foreningen nu har et feerdigt
koncept pa plads!

Skovdyrkerne pa landsplan

| De Danske Skovdyrkerforeninger har vee-
sentligste aktivitet veeret indkeringen af
den nye organisation, der jo flytter noget
kompetence og aktivitet over i feellesska-
bet - mest synligt for medlemmerne det ny
medlemsblad “Skovdyrkeren”. Men der fo-
regar naturligvis betydeligt mere pd de
indre linier og det er allerede nu klart, at
den nye organisation skaber mere fremdrift
pa centrale omrader og at der samarbejdes
mere end nogensinde tidligere pa tveers af
foreningsgraenser - en udvikling, der i sid-
ste ende gavner skovejerne.

Ogsa de to datterselskaber Danish Forestry
Extension (radgivning i udlandet) og Green
Product (eksport af juletreer og pynte-
grent) er i god form - ikke mindst impone-
rer GreenProduct med flotte vaekstrater og
pane resultater pa bundlinien.

| Vestjylland ser vi positivt pa muligheder-
ne for at skabe endnu flere fordele i kraft
af et tettere samarbejde i de kommende
ar.



Den politiske omverden

Skovpolitisk udvalg

Sidste sommer blev det med spanding
og meget lenge ventede skovpolitiske
udvalg nedsat. Man fornemmede hurtigt,
at arbejdet reelt havde afsat i en politisk
afvaergedagsorden; der var ingen politi-
ske visioner - og slet ingen penge bag.

Pa den baggrund er det ikke sa overra-
skende, at resultatet af udvalgsarbejdet,
er meget tyndt. Det betyder desveerre, at
man forsemte muligheden for at fa lavet
en grundig analyse af branchen og - isaer
- at man ikke fik adresseret hverken de
problemer efler muligheder, skovbrugser-
hvervet star med.

Skovbrug og klima

En af de markante muligheder skovbru-
get stdr med er den politiske genopda-
gelse af, at tre er et fremragende pro-
dukt, der udover at kunne anvendes til
en rekke formal ogsd kan bidrage til los-
ningen af en af de allerstarste politiske
dagsordner - drivhuseffekt og klimaud-
vikling.

| fgrste omgang handler det om bio-
braendsel. | projektionerne for ‘et fossil-
frit Danmark i 2050” indgar en tredobling
af biomasseforbruget inden 2030. Det er
voldsomt - og det er i gang pa forbrugs-
siden, bade med varmeveerker og biogas-
anleg.

Videre frem handler det om mere raffine-
ret anvendelse; tree er i virkeligheden
blot et forstadie til olie (det mangler ca.
2 mio ar) og kan efter den rette proces-
sering erstatte olie pd a/le omrader. Tek-
nologien er i hastig udvikling - og vi kan
maske i virkeligheden slet ikke forestille

os slutprodukterne pa de traeer, vi plan-
ter i dag?

Under alle omstendigheder: Der bliver
brug for mere tree, og efter artiers fokus
pa skovenes flersidige produktion - hvil-
ket et ganske langt stykke hen ad skov-
vejen, har veeret det samme som at ned-
tone produktionen - er der igen bade
driftsekonomisk og samfundsgkonomisk
anledning til at genoptage glemte dyder
om produktionsskovbruget i plantagerne.
Det handler bla. om:

e Skovtreforaedling (produktionsgevinst
pa 20-30% inden for raekkevidde)

e Kulturmodeller optimeret til biomasse-
produktion (treeartsmix, planteafstand
og blandingsmeanstre).

e Kultur- og driftsteknik.

Skovdyrkerne Vestjylland deltager enga-
geret i denne proces og vi har forvent-
ning om, at den ogsa i fremtiden vil kun-
ne aflaeses pa skovejernes bundlinie.

@get fokus pa produktion skal naturligvis
ske med omtanke og respekt for skovens
andre funktioner - stabilitet, biodiversi-
tet, landskabskvalitet samt naturligvis
jagt - og anden rekreation.

Det handler om balance!
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